Relation client :
Comment fidéliser vos clients autrement ?

Mars 2019

Synaxia Conseil a réalisé un Livre Blanc™ mettant en exergue les attentes et conditions de fidélité des Francais
a leurs assureurs et I'efficacité des stratégies de fidélisation sur la loyauté des clients.
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Fort de ces constats, Synaxia Conseil est convaincu que des actions simples, efficaces et visibles pour le client
peuvent étre menées pour renforcer la fidélisation de vos clients.
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(*) Sondage réalisé aupres d’un échantillon représentatif de la population nationale Frangaise, enquéte terrain effectuée aupres d’entreprises, souscriptrices de contrats d’assurance et entretiens menés auprés d’assureurs et de mutuelles
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Vous souhaitez en savoir plus ? N’hésitez pas a nous contacter !
contact@synaxia-conseil.fr  jq |8 f
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